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Аналитика в ручном режиме Автоматические отчеты в Гугл-таблице

Виджет выгружает ключевые метрики из amoCRM 

в привычный формат Google-таблиц. Ключевые и 

проблемные показатели подсвечиваются

Долгое заполнение отчетов Актуальные данные за 2 секунды

Любое изменение в АМО сразу подгружается в 

таблицу. Отчет обновляется 24/7 и отправляется в 

Telegram по запросу 

Во всех отделах есть аналитика

Есть отчеты для отдела продаж, маркетинга, 

проектного отдела и бухгалтерии. Можно 

детализировать данные по подразделениям, 

сотрудникам и т.д.

до после

Воронка только у продажников



Не управляем на фин. результатом Управляем выручкой

В отчете более 10 маркеров косвенных признаков, 

по которым РОП может прогнозировать прибыль и 

мотивировать неэффективных менеджеров

Не бьются цифры в отчетах Понятно, откуда какой показатель

Все цифры в отчетах кликабельные — РОП может 

кликнуть на сумму  упущенных сделок и увидеть 

список сделок. Аналогично с другими 

показателями

до после


